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Szczegóły i warunki określenia ceny i efektu ekonomicznego projektów bodawczo-rozwojowych (B+R)
Streszczenie  

Oczywiste, że głównymi warunkami przyspieszenia rozwoju gospodarki narodowej jest bezstronna ocena wkładów projektów innowacyjnych w przyrost bogactwa narodowego (BN)  kraju i uznanie tych wkładów za dochody przedsiębiorstw sfery nauki i techniki  .

W danej pracy na konkretnym przykładzie  prezentowane są podstawy uzasadnienia i metodologia określenia ceny rynkowej projektu B+R, efektywności ekonomicznej działalności naukowo-technicznej oraz wkład tej działalności w zwiększenie bogactwa narodowego (BN)  kraju.

Słowa kluczowe: inwestycje, innowacje, ceny rynkowe, efektywność, bogactwo narodowe.

Każdy naukowiec powinien wiedzieć o tym, że jego praca dotycząca rozwoju kraju jest jedynym oraz nadzwyczajnym źródłem darmowego przyrostu bogactwa narodowego kraju. To nie oznacza, że wykonywanie prac bodawczo-rozwojowych (B+R) nic nie kosztuje a sami naukowcy nie potrzebują przyznania odpowiedniej premii za wykonanie pracy B+R. Koszty produkcji i zyski w sferze B+R powinny być zabezpieczone wielkością ekonomii społeczno niezbędnych kosztów pracy od wdrożenia innowacji a nie dodatkowymi inwestycjami kapitału. Kryterium wielkości tej  ekonomii jest rozmiar kosztów produkcji na zapewnienie tego samego przyrostu zysku  drogą ekstensywnego rozszerzenia produkcji.

Dla ilustracji tego skorzystamy z danych przytoczonych w [1]:

                                                                                                              Tablica 1

Przychody ze sprzedaży i koszty produkcji przedsiębiorstwa „Polchem” S.A. w latach 1986 – 1998 (w tys. zł)                       

	Wskaźniki
	Lata

	
	1986
	1987
	1988
	1989
	1990
	1991
	1992
	1993
	1994
	1995
	1006
	1997
	1998

	Przychody
	5673
	6184
	6921
	6953
	8155
	9086
	9736
	11117
	12417
	13441
	15150
	16693
	18413

	Koszty
	4949
	5429
	5522
	6562
	6962
	7690
	8222
	9494
	10379
	11234
	12714
	14469
	15713

	Zysk netto
	258
	305
	349
	168
	474
	620
	614
	634
	779
	867
	981
	929
	1143


Przejmujemy, że dane przedsiębiorstwo planowało w 2001r. wdrożenie innowacji, która pozwoliła obniżyć koszty produkcji danego przedsiębiorstwa za ubiegły rok o 335 tys. zł. 

Wiadomo też, że u Zleceniodawcy innowacji jej wdrożenie może być zrealizowane w ciągu 2 lat oraz potrzebuje od Opracowującego innowacje kosztów w wysokości 2460 tys. zł.. Wiadomo też, że udział środków trwałych i obrotowych w kosztach produkcji do wdrożenia innowacji stanowi  61,1 % a po wdrożeniu innowacji 64,8 %; inne koszty produkcji  odpowiednio – 10,5% a po wdrożeniu nie zmienią się.

Dla prawidłowej oceny tej innowacji należy przede wszystkim ocenić oczekiwane wskaźniki produkcji w planowanym roku do i po jej wdrożeniu.

Na podstawie symulacji precyzyjnej prognozy „Przychodów ze sprzedaży” produkcji doświadczono, że wśród możliwych zmiennych objaśniających największy wpływ na zmiany ich wielkości posiada wskaźnik „Koszty produkcji” (Kt). Na podstawie wskaźnika Kt wzór dla analizy tendencji rozwojowej (trendu) „Przychodów ze sprzedaży” określa:
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z odchyleniem standardowym reszt Se = 267,6 tys. zł  oraz współczynnikiem zmienności losowej Vs =2,49% przy dopuszczalnych 10%, a wzór dla prognozy „Kosztów produkcji” ot faktora „Czas” (t):
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z parametrami:  Se = 761,2 tys. zł  oraz Vs =8,29% przy dopuszczalnych 10%.

Dla wskaźnika „Zysk  netto” przedsiębiorstwa (Zn), trend zmiany od faktora „Czas” (t) odzwierciedla wzór: 
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z parametrami:  Se = 88,83 tys. zł  oraz Vs =14,22% przy dopuszczalnych 10%.

Przejmujemy, że do wdrożenia innowacji w kosztach produkcji przedsiębiorstwa „Polchem” „Środki trwałe i obrotowe” wynosiły 61,1% a po wdrożeniu – 64,8%.

Oczekiwane wskaźniki  działalności produkcyjnej na 2001 r. albo przy t =16
 są przytoczone w tablicy 2, gdzie wielkości produkcji, kosztów i zysku netto przedstawione są na podstawie wzorów (1), (2) i (3).

                                                                                                                  Tablica 2 

Wyniki wdrożenia projektu innowacyjnego przy stałych

wielkościach produkcji w roku wdrożenia innowacji (np. 2001 r.).

	№
	Wskaźniki
	Bez innowacji
	 Z innowacje

	1
	Przychody ze sprzedaży, tys. zł
	20253
	20253

	2
	Koszty produkcji, tys. zł
	17151
	16816

	3
	w tym: środki trwałe i obrotowe
	10479       
	10897

	4
	           wynagrodzenie  
	 4871
	 4055,3

	5
	 Zysk brutto, tys. zł. 
	3102
	 3437

	6
	Podatek dochodowy i inne koszty
	1800
	1863,7

	7
	Zysk netto, tys. zł [według wzoru (3)]
	        1302
	 1573,3

	8
	Zyskowność kosztów (zysk netto/ koszty) w %
	7,59
	9,35


   Przy obniżeniu kosztów produkcji o 335 tys. zł. w wyniku wdrożenia innowacji planowane koszty produkcji zmniejszą się o 335 tys. zł. (16816=17151-335). a podatek dochodowy wzrośnie na 63,7 tys. zł. (335∙0,19). Przyrost zysku netto: 1573,3 – 1302 = 271,3 tys. zł.

Uwaga:  w tab. 2 dane „Podatek dochodowy i inne koszty”  (str. 6 tab. 2) są liczone jako różnica między „Zyskiem brutto” (str. 5) i „Zyskiem netto” (str. 7). Przyjmując, że wielkość „Innych kosztów” po wdrożeniu innowacji nie zmienia się.
Według opinii Zleceniodawcy jego zgoda na wdrożenie innowacji jest wygodna nie tylko dla niego ale też dla opracowującego innowacje i państwa, ponieważ: 

1. Zleceniodawca jest gotowy pokryć poważne koszty opracowującego (2460 tys. zł) z zyskownością netto innowacji (9,35%) bez względu na to, że przeciętna zyskowność kosztów produkcji w branży jest tylko 5,5%, z tego powodu cena danej produkcji przedsiębiorstwa naukowo-technicznego (cena innowacji – Cinn) powinna wynosić nie więcej niż:

                       Cinn = 2460 × 1,0935 = 2690 tys. zł

2. O efektywności społecznej projektu innowacyjnego świadczy to, że wdrożenie innowacji pozwoli w sferze nauki i techniki utrzymać nie mnij niż 14,9 miejsc pracy rocznie w ciągu 2 lat [(2690:90):2], gdzie 90 – oczekiwane średnie roczne wynagrodzenie pracujących w sferze B + R .

3. Przyrost należnych państwu podatków dochodowych (CIT) wyniesie 113,1 tys. zł, w tym przyrost CIT z podstawowej działalności gospodarczej przy dodatkowym zysku brutto 335 tys. zł wyniesie 63,7 tys. zł (335×0,19) a w produkcji naukowo technicznej – 49,4 tys. zł [(2690-2460)×0,19)]. 

4. Zleceniodawca jest przygotowany czekać 2 lata do wdrożenia innowacji i nawet dać bezprocentowy kredyt na pokrycie kosztów innowacji.

5. Innowacja ma na celu zaspokojenie popytu, jednak Zleceniodawca może bez pomocy Opracowującego znaleźć inne sposoby zwiększenia swojego rocznego zysku netto o 271,3 tys. zł .

Z punktu widzenia Opracowującego innowacje:

1. Zleceniodawca zaniżył wartość innowacji.

 W rzeczywistości Zleceniodawca ma cztery drogi dla zwiększenia zysku netto o 335 tys. zł rocznie. 

Droga pierwsza – włożenie własnego kapitału w obligacje państwa albo w zyskowne akcje innych przedsiębiorstw i funduszy inwestycyjnych.

Jeżeli Zleceniodawca wybierze mniej ryzykowny wariant i przejmuje decyzję o inwestycji własnego kapitału w obligacje państwa np. o 5% rocznie, to dla otrzymania dochodu równej wielkości (335 tys. zl.) wartość inwestowanego w ten sposób kapitału powinna wynosić:

                              335,0 : 0,05 = 6700 tys. zł ,

a nie proponowane Opracowującemu 2963 tys. zł. 

Podstawą do obliczenia podatku są roczne przychody z banku (335 tys. zł.) oraz stawka podatku dochodowego (CIT) w wysokości 19 %.

Realizacja tej drogi jest możliwa na podstawie oddania do banku zysku netto przedsiębiorstwa (1302,0 tys. zł) w ciągu 5,1 lat (6700:1302,0) plus jeszcze 24,7 lat [(6700: 335):(1-019)] potrzebnych do zrekompensowania tych wypłat kosztem przychodów z banku, a razem 29,8 lat. 

1. Droga druga – ekstensywne rozszerzenie produkcji własnego przedsiębiorstwa do otrzymania przyrostu rocznego zysku netto w wysokości 271,3 tys. zł na podstawie inwestowania dodatkowego kapitału własnego. W tym przypadku zysk netto powinien wynosić 1573,3 tys. zł.. Jak wynika z tab. 3 ten proces będzie wymagał 4,03 lat [4 + (1573,3 – 1527,4) : 1602,6].

                                                                                                           Tablica 3

Rozliczenie oczekiwanych wartości zysku netto na podstawie wzoru (3), tys. zł

	Rok
	Numer w szeregu czasowym (t)
	Zysk netto

	2001
	16
	1301,8

	2002
	17
	1377,0

	2003
	18
	1452,2

	2004
	19
	1527,4

	2005
	20
	1602,6


W tym przypadku dla czasu t=15+ 4,03 = 19,03 oczekiwana wielkość kosztów produkcji według wzoru (2) wynosi:           
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 W kolejności według wzoru (1) wielkość produkcji własnej powinna wynosić w 2001 r.:
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 co wymaga wzrostu kosztów produkcji o 4265,5 tys. zł. albo 22,2 %  więcej niż oczekiwanego w 2000 r. oraz wzrostu rocznego przyrostu popytu na produkcję w wciągu 4,03 lat
 na 6,84 %. 

     Statystyka (patrz tab. 1) pokazuje, że w ciągu pierwszych 13 lat faktycznej działalności przedsiębiorstwa średnie roczne tempo przyrostu popytu wynosi 10,31 %
. Taka właśnie dynamika wzrostu popytu znalazła odzwierciedlenie we wzorze (1). Z tego powodu dodatkowy przyrost popytu jeszcze o 6,84 %, a razem 16,85 %, można uznać za niewiarygodny a proponowane oczekiwania Zleceniodawcy w stosunku do ekstensywnego rozszerzenia produkcji - błędnymi.  

Droga trzecia – droga nierzetelnego („szarego”) zachowania Zleceniodawcy według społeczeństwa w wyniku wykorzystania innowacji bez zwiększenia produkcji. Wyniki używania tej drogi przedstawiony w tab. 2 (kolumna 4).

Do realizacji tej drogi przy planowanym rozkładzie wypłat za innowację (Cinn = 2690 tys. zł.): 1 rok – 1300 tys. zł; II rok – 1160 tys. zł. i III rok -  230 tys. zł. Zleceniodawcy wystarczy własny roczny zysk netto. 

Jednak taka decyzja przewiduje realne obniżenie rocznych kosztów produkcji o 335 tys. zł na podstawie wdrożenia innowacji, a za tym idzie:

a). Zwolnienie w kraju 5,6 pracowników w sferze produkcji społecznej (335:60), a więc wzrost bezrobocia.

b). Wzrost inflacji w wyniku wzrostu opłacalności Zleceniodawcy przy zachowaniu przyrostu produkcji.   

c). Za okres opłacalności kosztów Zleceniodawcy proponowanych na innowacje (2690:335=8,03 lat) straty państwa wyniosą 5380 tys. zł. w tym: 2690tys. zł. w wyniku zmniejszenia popytu na produkcję ze strony bezrobotnych oraz  2690 tys. zł. w wyniku wzrostu inflacji wg przyczyn przytoczonych w punkcie b).

Droga czwarta – droga rzetelnego wykorzystania innowacji. 

 W tym przypadku:

a). Ponieważ innowacja doprowadzi do ekonomii kosztów produkcji w wysokości  335 tys. zł to dla ostrzeżenia wzrostu bezrobocia oraz inflacji w kraju przyrost popytu oraz produkcji powinien wynosić minimum te same 335 tys. zł. (patrz tablice 4).    

                                                                                                              Tablica 4

Wyniki wdrożenia projektu innowacyjnego przy stałych kosztach uzyskania przychodów, tys. zł

	№
	Wskaźniki
	Bez innowacji
	 Z innowacje

	1
	Przychody ze sprzedaży, tys. zł
	20253
	20588

	2
	Koszty produkcji, tys. zł
	17151
	17151

	3
	w tym: środki trwałe i obrotowe
	10479       
	11114

	4
	           wynagrodzenie  
	 4871
	 6037

	5
	 Zysk brutto, tys. zł. 
	3102
	 3437

	6
	Podatek dochodowy i inne koszty
	1800
	1863,7

	7
	Zysk netto, tys. zł [według wzoru (3)]
	        1302
	 1573,3

	8
	Zyskowność produkcji (zysk netto/ produkcja) w %
	6,43
	7,64


b). Przy wzroście przychodów produkcji o 335 tys. zł oraz bazowej (bez innowacji) zyskowności produkcji 6,43% [(1302:20253)·100] oczekiwany roczny przyrost zysku netto (Δ Zn,e) u Zleceniodawcy przy ekstensywnym rozszerzeniu produkcji wyniesie:

                                                    Δ Zn,e = ΔZi × ZPP ,                                                (4)

Gdzie  ZPP zyskowność produkcji do wdrożenia innowacji.

Skąd                                       Δ Zn,e = 271,3·0,0643=17,44 tys. zł

a czas ekstensywnego rozszerzenia produkcji (Te) do otrzymania przyrostu zysku netto w wyniku wdrożenia innowacji (ΔZi)o wysokości
 271.3 tys. zł. wyniesie:

                                                       ΔZi =
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a czas opłacalności innowacji Te wyniesie 12,36 lat.

To oznacza, że Zleceniodawca nie wcześniej niż za 10,64 lat na podstawie rocznych inwestycji  zysku netto (21,5 tys. zł.)  nazbiera na dodatkowe koszty produkcji wysokość 335 tys. zł., która daje możliwość otrzymania przyrostu rocznego zysku netto 271,3 tys. zł. z tego powodu rynkowa cena innowacji (C* inn), którą powinien otrzymać Opracowujący wynosi:

                             C* inn = ΔPi × Te = 335 × 12,36 = 4140,6 tys. zł                            (6)

a nie 2962 tys. zł. proponowane wcześniej Opracowującemu przez Zleceniodawcę.

    Cena innowacji w wysokości 4140,6  tys. zł nie zmieni się nawet jeżeli przyrost popytu przekroczy 335 tys. zł. ponieważ realizacja dodatkowego przyrostu produkcji będzie możliwa tylko na podstawie dodatkowych inwestycji Zleceniodawcy (po wdrożeniu innowacji) w dodatkowe ekstensywne rozszerzenie produkcji.

Jednak, jeżeli badania marketingowe pokazują, że przyrost popytu na produkcję przedsiębiorstwa będzie mniejszy od wielkości ekonomii kosztów produkcji (∆Pt < ΔKi; w przykładzie ∆Pt < 335 tys. zł.), to czas opłacalności innowacji albo okres efektywnego wykorzystania innowacji Te należy powiększyć (skorygować) o wskaźnik zmiany trwałości efektu od innowacji (Lt) wyniesie:

                                            Lt = ∆Pi / ∆Pt .                                                          (7)  

Wtedy określenie minimalnej planowanej ceny rynkowej przedstawia wzór:

                                       C* inn,p =  ∆Pi · Te · Lt.                                                  (8)

W przypadku rocznych wahań wskaźnika L cena rynkowa innowacji (C* inn,p) może być liczona na podstawie wzoru:
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       gdzie  Lt ≥ 1.         (9)

Oczywiste, że jeżeli popyt na produkcję przekroczy możliwość rozwoju na podstawie innowacji (∆Pt  > ∆Pi), to cena innowacji nie zmieni się a dodatkowy przyrost produkcji (∆P = ∆Pt  -  ∆Pi) będzie możliwy tylko na podstawie dodatkowych inwestycji w  nowe innowacje lub w ekstensywne rozszerzenie produkcji! 

Przykład zaliczenia ceny innowacji na podstawie wzoru (9) jest podany w tab. 5.

                                                                                                                      Tablica 5

Określenie ceny dla innowacji z parametrami ∆Pi = ∆Ki = 335 i Te = 12,36 przy niejednakowych oczekiwanych (albo faktycznych) wielkościach przyrostu produkcji ∆Pt (przykład umowny)

	Wskaźniki
	Wielkości
	Suma

	Rok (t)
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	0,36
	12,36 

	∆Pt
	322
	325
	328
	326
	347
	388
	331
	344
	352
	328
	345
	315
	310
	×

	Lt=∆Pi / ∆Pt
	1,04
	1,031
	1,021
	1,028
	1,00
	1,00
	1,012
	1,00
	1,00
	1,021
	1,0
	1,063
	0,389*
	12,605

	∆ C* inn,p
	348,4
	345,1
	342,2
	344,4
	335
	335
	339
	335
	335
	342,2
	335
	356,3
	130,3**
	4222,9


0,389*=(335:310) ·0,36 = 0,389;    130,3**=335·0,389.

Jak wynika z tab. 5 epizodyczne zmniejszenie wielkości rocznych przychodów zwiększy czas opłacalności innowacji z 
[image: image12.wmf]e

T

do 
[image: image13.wmf]*

e

T

 co  doprowadzi do wzrostu rynkowej ceny innowacji z 4140,6 tys. zł. do:

                                         C* inn,p  =335 · 12,605 = 4222,9 tys. zł.

Możliwość zmiany rynkowej ceny innowacji wymaga wyznaczenia granic tych zmian  z proponowanym prawdopodobieństwem.

Jak było określone, u podstaw zaliczenia rynkowej ceny innowacji leży prognozowanie oczekiwanych wartości trzech wskaźników objaśnianych: przychodów ze sprzedaży, kosztów produkcji oraz zysku netto na rok wdrożenia innowacji. Obliczenie tych wskaźników na podstawie danych ubiegłych lat gwarantuje odzwierciedlenie losowych składników kosztów i korzyści produkcji oraz inflacji w cenie innowacji 

Obecność zmian losowych wymaga dla każdej zmiennej objaśnianej takich zmiennych objaśniających, które minimalizują wielkość odchyleń standardowych reszt (Se), tj. odchyleń wartości  zmiennej objaśnianej od wartości jej trendu. 

Dobra analiza wrażliwości zmiennych objaśniających ze zmiennymi objaśnianymi może być przeprowadzona na podstawie badania wskaźników pojemności informacyjnej
 albo metody analizy współczynników korelacji, na podstawie której były uznane zależności (1) – (3).  

Przedziały zmiany każdej zmiennej objaśnianej można określić z zadanym prawdopodobieństwem na podstawie wzoru (8). 
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gdzie ts - wskaźnik Studenta, wartość którego można odliczyć na podstawie tablicy „Dystrybuanty rozkładu normalnego”, dołączonej do podręczników o statystyce oraz wielkości pożądanego prawdopodobieństwa. Tak przy żądanym prawdopodobieństwie P = 0,9859 do określenia możliwych przedziałów wartości zmiennych objaśnianych należy przyjąć  ts = 2,46.

          k – współczynnik poprawkowy przy trendzie liniowym określa wzór:
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gdzie: n – długość analizowanego szeregu czasowego (w rozpatrywanym przykładzie n = 13); T – numer prognozowanego roku w szeregu czasowym (w rozpatrywanym szeregu czasowym 2001r. jako rok wdrożenia innowacji ma numer T = 16); t - numery lat w wyjściowym szeregu czasowym.       

Wielkość k w rozpatrywanym przykładzie wyniesie: 
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Wtedy na podstawie (1) i (10) z prawdopodobieństwem 0,9859 można stwierdzić, że oczekiwana wartość produkcji nie przekroczy granic:

                    20253 –  267,6 · 2,46 · 1,234 ≤  20253   ≤ 20253 + 267,6 · 2,46 · 1,234

albo                                     20253 – 812,3  ≤  20253  ≤  20253 + 812,3  

Stwierdzić można, że w roku wdrożenia innowacji (T=16) pod wpływem zewnętrznych faktorów losowych, włączając  inflację, zmiana wartości przychodów ze sprzedaży  produkcji nie przekroczy wielkości:

                                                
[image: image21.wmf]T

T

s

e

T

y

k

t

S

^

×

×

=

j

                                        (11)

Dla rozpatrywanego przykładu mamy: 
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Ponieważ wdrożenie innowacji zakłada wzrost produkcji tylko o 335 tys. zł., to z zaliczeniem wymienionych losowych wahań dolna granica przyrostu produkcji w wyniku wdrożenia innowacji przy prawdopodobieństwie wyników P = 0,9859 może wynieść:

                              335 · (1 – 0,04) = 321,6 tys. zł. a L16 = 1,04

Oczywiste, że wielkość produkcji w wyniku wdrożenia innowacji w roku T=16 zmienia się tylko o 335 tys. zł. a jej nowa planowana wielkość (
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+335 = 20588tys. zł.) zostanie bez zmian w okresie Te. Jednak wielkość wskaźnika  
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 oraz przedziały odchyleń od oczekiwanej wartości (
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+335) będzie rocznie rosnąć w wyniku zmiany współczynnika kT  wg wzoru (12) w wysokości
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Tak dla drugiego roku okresu opłacalności (T =17) dolna granica przyrostu produkcji wyniesie ± (0,04·1,036) = ±0,0414 a wskaźnik L17 = 1,0414 i tak dalej...

W całości przedział wielkości okresu opłacalności  
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Dla podanego przykładu mamy: 
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10,64·{1+0,04·1,409}=12,36· 1,056=13,06

Na podstawie (13) przedziałowa cena rynkowa innowacji wyniesie:

     C* inn,lim = ΔPi × 
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Przy porównywalnych wielkościach przyrostów produkcji w wyniku wdrożenia innowacji cena innowacji  jest wyższa dla przedsiębiorstw z mniejszej zyskownością produkcji. 

Tak, na przykład, jeżeli by zyskowność albo rentowność produkcji rozpatrywanego przedsiębiorstwa do wdrożenia innowacji wyniosła ZPP = 0,03, to według wzorów (4) ÷ (6) będzie: 
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335 · 27,65 = 9262,75 tys. zł.;

W rzeczywistości przy wzroście zysku netto na 271,3 tys. zł. oraz własnego zysku netto 607,6 tys. zł. (20253 · 0,03) przedsiębiorstwo może spłacić wartość takiej innowacji za 10,54 lat [9262,75: (607,6 + 271,3)]. Jednak oczywiste, że przy jeszcze mniejszej bazowej zyskowności  produkcji cena innowacji oraz czas jej wypłaty będzie tylko rosnąć. 

Z tego powodu przy zyskowności produkcji bliskiej zera cena innowacji powinna mieć ograniczoną maksymalną wartość. Przyjęcie danej reguły powinno też gwarantować państwo od obniżenia przeciętnego poziomu zyskowności produkcji danej branży albo rodzaju działalności produkcyjnej.   

Z tego powodu maksymalna cena innowacji nie może być więcej niż:
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gdzie TPB  - przeciętny dla danej branży czas nagromadzenia kapitału na podstawie zysków netto w wysokości wytwarzanej rocznie produkcji; 

                                                      TPB = 1/ ZPB.

Jeżeli przyjąć, że dla analizowanej branży ZPB = 0,055 albo 5,5 %, to dla danego przykładu maksymalna cena innowacji nie może przekroczyć: 
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Podsumowanie

Oczywiste, że najbardziej prawdopodobną cenę innowacji należy liczyć na podstawie wzoru (6). Ryzyko pomyłki obliczenia ceny rynkowej innowacji w tym przypadku jest minimalne ponieważ:

-cena jest liczona na podstawie wyjściowych danych statystycznych o działalności operacyjnej przedsiębiorstwa wraz z proponowanym prawdopodobieństwem a mianowicie odzwierciedla wpływ zdarzeni losowych;

- liczenie ceny rynkowej innowacji na podstawie wskaźnika zysku netto daje możliwość wliczyć straty i zyski nadzwyczajne, tj. skutki finansowe powstające na skutek zdarzeń trudnych do przewidzenia, poza działalnością operacyjną jednostki i niezwiązane z ogólnym ryzykiem jej prowadzenia.   

 Do zmniejszenia ryzyka pomyłki doprowadzi też odpowiedni wybór zmiennych objaśniających oraz przewidywanie w umowie o innowacji końcowych rozliczeń finansowych na podstawie faktycznych wyników wdrożenia ( tab. 5) oraz z uwzględnieniem warunku (15).

Proponowany warunek:  ∆Pi = ∆Ki – przekracza wzrost bezrobocia w kraju.

Oprócz tego, u podstaw przyjęcia wskaźnika ZPB we wzorze (15) za dolny normatyw zyskowności produkcji dla nowych innowacji leży dążenie do niedopuszczania obniżki  przeciętnej rentowności produkcji odpowiedniej branży albo rodzaju działalności produkcyjnej w kraju. Warunek ten z jednej strony chroni przedsiębiorców od dyktatu cen przez twórców innowacji, ale z drugiej strony zmusza je do przyjęcia innowacji o wydajności nie mniejszej niż średnia w branży. Razem to przekracza: wzrost kosztów produkcji społeczno gospodarczej i naukowo technicznej, obniżkę poziomu rentowności produkcji oraz wzrost inflacji.

Proponowane dla przedsiębiorstw z poziomem rentowności  ZPP > ZPB zaliczenie ceny innowacji według wzoru (5) albo na podstawie tab. 5 chronię przedsiębiorstwa z wysokiej rentownością od nadpłaty za innowację a więc też od wzrostu inflacji.

Warto zauważyć, że przyjęcie ustawy o realizacji danej metodologii ewaluacji ceny innowacji pozwoli realizować w zarządzaniu  innowacyjnego rozwoju kraju regułę demokratycznego centralizmu, według której innowacyjna działalność oddzielnych przedsiębiorstw będzie gwarantować efektywny rozwój ekonomiki kraju.
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� Porządkowy numer oczekiwanego roku wdrożenia innowacji do pierwszego roku, za który są dane statystyczne w tab. 1.


� Zaliczone na podstawie wzoru dla średniej geometrycznej: � EMBED Equation.3  ���


� Zaliczone na podstawie wzoru dla średniej geometrycznej: � EMBED Equation.3  ���� EMBED Equation.3  ���


� 271,3=(335-335·0,19), gdzie 0,19 – stawka podatku dochodowego.


� Metoda Hellwiga [2]
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