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O metodologii budowy w kraju gospodarki innowacyjnej 

O methodology of building an innovative economy in country.     
Streszczenie  

1. Budowa gospodarki innowacyjnej przewiduje:

2. Osobne oceny efektywności ekonomicznej działalności inwestycyjnej i działalności innowacyjnej.

3.  Zakaz planowania i realizacji inwestycji oraz innowacji, które nie doprowadzą do wzrost bogactwa narodowego (BN)  kraju.

4. Określenia cen rynkowych dla projektów bodawczo-rozwojowych (B+R).  
5. Zmiany metodologii ewidencji i planowania BN oraz  wskaźnika odzwierciedlającego zmiany BN i  rozwoju innowacyjnego.

Realizacja tych przedsięwzięć pozwoli ograniczyć straty państwa z powodu  działalności właścicieli kapitału; zwiększyć wielkość wytwarzanego BN na podstawie dostępnych zasobów; obniżyć bezrobocie oraz inflację w kraju, realnie zwiększyć liczbę miejsc pracy i efektywność pracy B+R.  

Słowa kluczowe: efektywność, inwestycje, innowacje, ceny rynkowe, bogactwo narodowe.

                                                                 „O ile np. jesteśmy w stanie dość           

                                                    dokładnie obliczać ponoszone przez państwo                                                                         

                                                    lub przedsiębiorstwa nakłady  na działalność 

                                                    socjalną, ochronę środowiska  czy też badania                   

                                                    naukowe, o tyle nie potrafimy z taką samą 

                                                    dokładnością obliczać spodziewanych efektów 

                                                   (zwłaszcza efektów w sferze produkcji).” 

                                                                              Roman Milewski  [1, str. 36]

Obecnie nie istnieją regulaminy działalności gospodarczej zabezpieczające oceny osobno efektywności ekonomicznej inwestycji oraz innowacji. Nie istnieją też oficjalne państwowe albo dokumenty UE dotyczące metodologii i metod określenia ceny rynkowej projektów B+R.  

W takich warunkach kryterium efektywności działalności gospodarczej automatyczne staje się wielkość przyrostu zysku a nie wzrost BN. Jednak, jak zaznaczono w [2], ekonomia nakładów pracy bez odpowiedniego wzrostu produkcji jest głównym źródłem  zwiększenia bezrobocia i inflacji w kraju. 

Przykład 

Przyjęto, że przedsiębiorstwo naukowo-techniczne opracowało dla zleceniodawcy projekt innowacyjny, realizacja którego pozwoli w wyniku obniżenia nakładów pracy otrzymać przyrost zysku o 400 tys. zł. (patrz tab. 1).

                                                                                                     Tablica 1

Wyniki wdrożenia projektu innowacyjnego przy stałych

                                                         wielkościach produkcji

	Wskaźniki
	Wykonano
	 Plan

	Produkcja (dochód) w tys. zł
	10000
	  10000

	Koszty w tys. zł
	 9500
	    9100

	w tym: środki trwałe i obrotowe
	       6000
	        7000

	           wynagrodzenie  
	       3500
	        2100

	Zysk w tys. zł
	   500
	      900

	Zyskowność kosztów (zysk / koszty) w %
	5,26
	9,89


Przypuśćmy, że ten projekt innowacyjny jest finansowany przez zleceniodawcę, który zgodził się, aby koszty produkcji naukowo-technicznej wyniosły 1600 tys. zł, a czas realizacji – 4 lata. 

Według opinii zleceniodawcy:

1. Rzeczywista zyskowność jego kosztów (5,26%) już była wyższa niż w branży (5,0%). Dlatego zyskowność nakładów pracy przedsiębiorstwa naukowo-technicznego po realizacji innowacji po prostu nie może być wyższa od oczekiwanej zyskowności kosztów produkcji przedsiębiorstwa (9,89%) a cena umowna projektu innowacyjnego powinna wynosić:

                         1600 × 1,0989 = 1758,2 ≈ 1760 tys. zł

2. O efektywności społecznej projektu innowacyjnego świadczy to, że w wyniku wdrożenia innowacji o 1.000 tys. zł (7000 – 6000) wzrośnie popyt na środki trwałe. Przy rocznym przeciętnym wynagrodzeniu jednego pracownika w wysokości 50 tys. zł taki wzrost popytu daję dodatkowo 20 miejsc pracy (1000:50) rocznie. 

Poza tym daje to dodatkowo możliwość przedsiębiorstwu naukowo-technicznemu utrzymać 8 miejsc pracy rocznie w ciągu 4 lat [(1600:50):4].

3. Przyrost należnych państwu podatków dochodowych (CIT) wyniesie 106,4 tys. zł, w tym przyrost CIT z podstawowej działalności gospodarczej w sumie 76 tys. zł [(900-500)×0,19] oraz po produkcji naukowo technicznej – w sumie 30,4 tys. zł [(1760-1600)×0,19)]. 

4. Czas opłacalności innowacji: 1760 : 324 = 5,4 lat, gdzie 324 tys. zł jest oczekiwaną wielkością przyrostu czystego rocznego zysku zleceniodawcy (324 = 400 – 76).

Przytoczone zleceniodawcom uwagi mają na celu pokazać, że dany projekt innowacyjny jest korzystny dla wszystkich: przedsiębiorstwa naukowo-technicznego, tj. dla opracowującego innowacje, zleceniodawcy oraz państwa. Jednak w rzeczywistości przytoczone warunki realizacji danego projektu innowacyjnego są sprzeczne z zainteresowaniem jak opracowującego innowacje tak i państwa.

Z punktu widzenia opracowującego innowacje:

1. Zleceniodawca bez używania projektu innowacyjnego może zwiększyć swój zysk tylko drogą ekstensywnego rozszerzenia produkcji albo w wyniku innej lokalizacji czystego zysku. 

    W pierwszym przypadku dla osiągnięcia przyrostu zysku 400 tys. zł zleceniodawca powinien zwiększyć wielkość produkcji 1,8 razy (900:500) co wymaga zwiększenia rocznych nakładów pracy na 7600 tys. zł (9500×0,8). Zleceniodawca może otrzymać sumę 7600 tys. zł drogą inwestowania swojego czystego zysku
 w ekstensywne rozszerzenie produkcji w ciągu 14 lat
. 

Możliwe, że zleceniodawca otrzyma te same 400 tys. zł poprzez lokalizację swojego czystego zysku w banku albo poprzez zainwestowanie go w inną produkcję. Jednak w każdym razie jest jakiś czas „t”, przed upływem którego zleceniodawca nie jest w stanie otrzymać zysku równego zyskowi z innowacji.

2. Jeżeli innowacja daje efekt ekonomiczny to opracowujący sam powinien ponosić koszty związane z jej realizacją, a zleceniodawca (w zaprezentowanym przykładzie) jak wcześniej w ciągu t=14 lat będzie otrzymywać zysk w wysokości 5,26%.

3. Za omówione 14 lat opracowujący innowację wypełni opracowanie i wdrożenie innowacji (4 lata) i w ciągu ostatnich 10 lat (14-4) będzie mieć wyjątkowe prawa do przyrostu czystego zysku w wyniku wdrożenia innowacji. 
Z tego powodu cena rynkowa innowacji wyniesie:

                                         Cinn.= 400 × 14 = 5600 tys. zł,

a nie 1760 tys. zł, które ma być sprawiedliwą ceną według opinii zleceniodawcy. 

Opracowujący innowacje powinien z wielkości dochodów w wymiarze Cinn. sam pokryć swoje koszty i zapłacić podatki. Reszta stanowi czysty zysk opracowującego innowację, który również będzie jego wkładem w powiększenie BN.

Jak widać z przytoczonego przykładu brak odpowiedniej metodologii definiowania cen rynkowych innowacji niszczy wynagrodzenie Opracowującego innowacje oraz nie daję podstaw do prawidłowej oceny efektywności działalności innowacyjnej i udziału produkcji naukowo-technicznej w powiększenie BN kraju.

Dla rozwiązania tej sytuacji i udoskonalenia stosunków rynkowych należy wydać ustawę państwową z dołączeniem „Metodyki określenia cen rynkowych dla projektów bodawczo-rozwojowych (B+R)”. Prototypem takiej metodyki może być praca autora [3].

Warunki zabezpieczenia interesów państwa:

1. Innowacyjnego albo inwestycyjnego projektu nie wolno realizować, jeżeli nie przewiduje on wzrostu produkcji dla zabezpieczenia popytu.

W rozpatrywanym przykładzie wielkość produkcji przy wdrożeniu innowacji nie zmieniła się. To oznacza, że przyrost zysku o wysokości 400 tys. zł będzie otrzymany drogą ekonomii nakładów pracy. W wyniku tego liczba miejsc dla robotników w kraju będzie zredukowana i armia bezrobotnych zwiększy się o 8 osób (400:50). Wzrost osób bezrobotnych oznacza dla państwa zwiększenie kosztów społecznych w wysokości nakładów na ich utrzymywanie, przekwalifikowanie i stworzenie nowych miejsc pracy. 

Oprócz tego, przy stałej wielkości produkcji wytwarzanej w kraju każda nadwyżka zysku  (w przytoczonym przykładzie – na 400 tys. zł) nieodwracalnie doprowadzi do wzrostu inflacji w równej wysokości. 

Dla uniknięcia przytoczonych negatywnych skutków działalności  innowacyjnej niezbędne jest wydanie ustawy państwowej, zabezpieczającej zakaz planowania i realizacji innowacji, które nie doprowadzą do wzrostu BN kraju.  Na podstawie teorii kosztów mierzonych czasem pracy ustawa powinna określać regułę, według której warunkiem wdrożenia innowacji powinien być  przyrost popytu na produkcję (ΔP) równy wielkości ekonomii kosztów pracy (ΔK), a mianowicie:

                                    P1 = P0 + ΔP = P0 + ΔK,

gdzie P1 i P0 – odpowiednio planowane i wykorzystywane wielkości produkcji.

W rozpatrywanym przykładzie produkcja P1 powinna być równa:

                              P1 = 10000 + 400 = 10400 tys. zł

a planowane wskaźniki struktury produkcji będą mieć następujące wartości przytoczone w tablicy 2.

                                                                                            Tablica 2

Wyniki wdrożenia projektu innowacyjnego przy stałych

                                                     kosztach produkcji

	Wskaźniki
	Wykonano
	Plan

	Produkcja (dochód) w tys. zł
	10000
	 10400

	Koszty w tys. zł
	 9500
	   9500

	w tym: środki trwałe
	      6000
	     7307,7


	           wynagrodzenie  
	      3500
	     2192,3

	Zysk w tys. zł
	 500
	    900

	Opłacalność (zysk / koszty) w %
	5,26
	   9,47


Przy ΔP < ΔK w państwowej ustawie powinno określić regułę, według której przedsiębiorstwo zleceniodawcy zrekompensuje państwu negatywne skutki (Su):

                                                Su = ΔP – ΔK.

Sytuacja kiedy: (P1 – P0) > ΔK oznacza, że poza innowacją miało miejsce ekstensywne rozszerzenie produkcji, z której zysk należy do zleceniodawcy.

2. Innowacyjny i inwestycyjny rozwój przedsiębiorstw powoduje zmiany międzybranżowych dostaw produkcji. Jak przytoczone w [6], obecność tych zmian zawsze doprowadzi do dysproporcji wielkości popytu i podaży produkcji. Z kolei obecność dysproporcji powoduje deficyt albo nadprodukcję, a co za tym idzie – bezrobocie i inflacje. Przy czym bezrobocie i inflacja rosną razem ze wzrostem dysproporcji produkcji.

 Zapobiegać takim skutkom można jeżeli budowa gospodarki innowacyjnej przewiduje ich ujawnienia, ocenę i kompensacje. Jak zaznaczono w [4] i [5] wypełnić to na podstawie bilansów międzybranżowych „wejście-wyjście” i ekonomiczno- matematycznego modelu W. Leontiefa niemożliwe.

Drogami pokonywania tej sytuacji są:

· Opracowanie na podstawie metodologii przedstawionej w [6] i [7] państwowych metodyk budowy, optymalizacji i wykorzystania bilansów międzybranżowych « popyt – podaż » produkcji (BMB «P – P»).

· Opracowanie na podstawie propozycji [8] i [9] państwowej metodyki oceny efektywności ekonomicznej projektów innowacyjnych i inwestycyjnych.

· Stworzenie warunków dla oceny wyników funkcjonowania i rozwoju gospodarki innowacyjnej. Dlatego, jak zaznaczono w [7], należy zrezygnować z wykorzystania wskaźnika PKB (Produktu Krajowego Brutto) na korzyść wskaźnika DKB (Dochód Krajowego Brutto).  Wskaźnik DKB odróżnia się od wskaźnika PG (Produktu Globalnego) tym, że liczy się na podstawie produkcji realizowanej a nie wytworzonej.

Oczywiście, że realizacja omówionego kompleksu normatywnych aktów wymaga czasu, odpowiednich specjalistów oraz adekwatnych środków finansowych. Dlatego w Akademii Morskiej w Szczecinie rozpoczęto  przygotowywanie „Programu przejścia Polski do gospodarki innowacyjnej. Projekt rozwojowy”. Realizacja tego projektu pozwoli wyjść na nowy poziom funkcjonowania gospodarki kraju, przyspieszy wzrost BN. Rękojmią powodzenia będzie udział w projekcie szerokiego grona specjalistów. 
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� Do wdrożenia innowacji czysty zysk wynosił 405 tys. zł (500 - 500×0,19) a czysta zyskowność – 4,26%


� 7600=Σ405×(1+0,0426)t, stąd t ≈14 lat. 


� 7307,7 = (7000:9100)·9500; 9,47= (900: 9500) ·100.
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